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 Vision, ambition  

 

 Les services BoostAeroSpace : AirCollab, AirSupply et AirDesign 

 

 Les 2 pierres angulaires de BoostAeroSpace : Sécurité et Standards  

 

 Gouvernance, business model 

 

 

Vous présenter BoostAeroSpace 
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OEMs 20 000 SMEs Tier 1 

Commercial 
and 

Military 
Customers 

Airbus 

Dassault Aviation 

Embraer 

Lockheed Martin 

20-30% of the value 70-80% of the value 

Latécoère 

Safran 

Thales 

Rolls Royce…. 

Liebherr 

Diehl 

Digital collaboration with the partners is vital for the competitiveness, LCC, quality, … 
Most of the added value is provided by the supply chain 

Before BoostAeroSpace, digital collaboration only between OEMs and Tier 1 suppliers 
The goal is to increase competitiveness of the whole supply chain till tier n, win on the 100% of the value 
 It is mandatory to play collectively at industry level 

Boeing 

... ... 

Partial digital collaboration before 

BoostAeroSpace 

No digital collaboration before 

BoostAeroSpace 
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Digital integration of the Supply Chain is a key 
leverage of the competitiveness …   

… but european individual portals did not allow  
inter-enterprise, multi-tier collaboration 

whilst american companies have created a 
common Hub in 2001, Exostar 

 No digital integration after Tier 1 
 No common governance 

 Different processes and formats 

       no interoperability 

 Complexity, inefficiencies, quality 
problems and costs for suppliers      (Ex : 
10% engineering overcosts for Latecoère) 

Dassault Portal 

Airbus Portal 

Thales Portal 

EADS Portals 

Safran Portals 

Suppliers 
Tier-1  

 
LATELEC . LIEBHERR AEROSPACE . 

MESSIER BUGATTI . AUBERT & 
DUVAL . EATON AEROSPACE . 

PECHINEY . ROCKWELL COLLINS . 
DAHER . HONEYWELL . EADS 

SOGERMA SERVICES . SOURIAU . 
TECHNOFAN . THALES AVIONICS . 
HAMILTON SUNDSTRAND . SKF . 

ALKAN . PARKER . POTEZ . RADIALL 
. TECHSPACE . ROXEL . MANOIR 

INDUSTRIES . AVNET . AERAZUR . 
INTERTECHNIQUE . RATIER FIGEAC . 

NEXANS FRANCE . AIRCELLE . 
SMITHS . LISI AEROSPACE . JOINT 

FRANCAIS . MAP . JPR . SAINT 
GOBAIN . ROSSI AERO . ECE . 
FORGES BOLOGNE . FENWAL 
SAFETY SYSTEMS . KAISER . 

DEUTSCH . AMPHENOL . 
HELLERMANN TYTON . FISCHER 

ADVANCED COMPOSITE . SAGEM 
SA . LACROIX . JEHIER . KORRY 

ELECTRONICS . ACE AERONAUTIQUE 
. COMPOSITES AQUITAINE  

 
…. 

European Aerospace & Defence OEM 

 
 

Exostar 

Boeing 

Lockheed 
Martin 

Raytheon 

Rolls Royce 

BAE Systems 

US Aerospace & Defence OEM 
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BoostAeroSpace, one portal for our industry enabling digital 
integration (Digital Continuity) of the Supply Chain 

 Common governance (BAS 
Company) 

 Best practices of the 
industry; 

 Multi-tier 

 SaaS  mode (pay per use)    
 Accessible by SMEs 

 Standard processes and tools 

 Same tool for collaborating 
with your Customers and 
with your Suppliers 

 

 

 Fast to deploy ; 

 Optimised ownership cost ; 

 Digital continuity. 

Tier-2 
 (examples) 

 
Potez 

LATELEC . LIEBHERR AEROSPACE 
. MESSIER BUGATTI . AUBERT & 

DUVAL . EATON AEROSPACE . 
PECHINEY . ROCKWELL COLLINS . 
HONEYWELL . EADS SOGERMA 

SERVICES . SOURIAU . 
TECHNOFAN . THALES. 

HAMILTON SUNDSTRAND . SKF . 
ALKAN . PARKER . POTEZ . 

RADIALL . TECHSPACE . ROXEL . 
MANOIR INDUSTRIES . AVNET . 
AERAZUR . INTERTECHNIQUE . 

RATIER FIGEAC .  
YOUR COMPANY. NEXANS 

FRANCE . AIRCELLE - SMITHS . 
LISI AEROSPACE . JOINT 

FRANCAIS . MAP . JPR . SAINT 
GOBAIN . ROSSI AERO . ECE . 
FORGES BOLOGNE . FENWAL 
SAFETY SYSTEMS . KAISER . 

DEUTSCH . AMPHENOL . 
HELLERMANN TYTON . FISCHER 

ADVANCED COMPOSITE . 
SAGEM SA . LACROIX . JEHIER . 

KORRY ELECTRONICS . ACE 
AERONAUTIQUE . COMPOSITES 

AQUITAINE 

…  

Tier-1 
 

 

  
Aircelle 

 

Daher 

 

Labinal 

 

Liebherr 

 

Matrium 

 

Messier 

 

Thales 
 
 

Zodiac 

 
 

 
 

MBDA 

BoostAeroSpace « Initiator » companies  (Dec 2015) 

8 8 1 

Digital Continuity OEMs- Tier n 

1500 1000 

Commercial 
and 

Military 
CusComers, 
ASD,  CNES,   
DGA, EASA,  

GIFAS,  
ONERA,. 

8 50 
BoostAeroSpace « Participant » companies  (Dec 2015) 

2 

http://fr.vikidia.org/index.php/Image:Drapeau_de_la_France.png
http://fr.vikidia.org/index.php/Image:Drapeau_de_la_France.png
http://fr.vikidia.org/index.php/Image:Drapeau_de_l'Allemagne.png
http://fr.vikidia.org/index.php/Image:Drapeau_de_l'Allemagne.png
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High added value services covering the main 
collaborations of the extended enterprise … 

 Documents 

 Projects 

 E-meetings 

Online 
Collaboration 

  

AirCollab® 
 
 

 Drawings 

 3D models 

 Configurations 

Product Lifecycle 
Management 

  

AirDesign® 
 
 

 Forecasts 

 Orders 

 Deliveries 

Supply Chain 
Management 

  

AirSupply® 

Security Portal 

AirSecure® 
 
 

Other services 
(tbc) 

Customer Service, 
Maintenance, 

Manufacturing,  
Simulation,  … 

 
 
 

… with accomplished  Service Providers for each service 

Development  : 2009 - 2011, Deployment : since 2012, NRC : 11 M€ 

http://fr.vikidia.org/index.php/Image:Drapeau_de_la_France.png
http://fr.vikidia.org/index.php/Image:Drapeau_de_la_France.png
http://fr.vikidia.org/index.php/Image:Drapeau_de_la_France.png
http://fr.vikidia.org/index.php/Image:Drapeau_de_l'Allemagne.png
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 Vision, ambition  

 

 Les services BoostAeroSpace : AirCollab, AirSupply et AirDesign 

 

 Les 2 pierres angulaires de BoostAeroSpace : Sécurité et Standards  

 

 Gouvernance, business model 

 

 

Vous présenter BoostAeroSpace 
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My Site 

Project Template 

Community Template e-Review Template 

Process Template 

Portal Template 

Asynchronous 
Collaboration Templates 

& Functions 

Synchronous 
Collaboration 

Functions 
Instant messaging (Chat) & 

Presence detection 

e-Meeting 
 (Web-conferencing) Files, Applic. & Screen 

sharing, Whiteboard, 
Recording… 

Seamless integration 

User 
Entry 

AirCollab® Functional overview 
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AirCollab® deployment, a dynamic that continues with a 30% 
increase of projects and doubling of the companies involved 
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AirCollab® implemented by our Founders 
3 examples 

10 

Supplier Management 

 Document distribution with 
Collaborative workflows 

 Purchasing & Quality 

Customer Support 

 Customer exchange groups 

 Reference documents library 

 

R&D project - Live 

 Meetings, News, Discussions 

 Validation workflows 
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AirCollab® example : AeroSpace and Defence Industries Association of Europe (ASD)  
 Aircraft Interior Requirements Working Group (hosted in Dassault Aviation WebApp)  
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Périmètre fonctionnel AirSupply® Initial 

 
Commandes 

Prévisions 
 

Avis 
d’Expédition 

Réception 
Logistique 

BoostAeroSpace - AirSupply 

C
lie

n
ts

 

Fo
u

rn
is

se
u

rs
 

Mode 
d’Appro-

visionnement 
 

Cockpit  
 

Gestion de 
l’exception 

Auto facture Paiement 

2. Collaboration sur les prévisions 
Permet d’anticiper les besoins clients,  d’augmenter la confiance client / fournisseur et de sécuriser les 
approvisionnements 

3. Purchase order / Commandes 
Permet de gérer par exception les AR de commandes des fournisseurs 
Meilleure communication associée aux risques de retards  

4. Stock Min / Max (VMI) Réduit le Stock et améliore l’OTD (On Time Delivery) 

5. Avis d’Expédition et Réception 
Suivi partagé des expéditions - Réduit le cycle de réception – Réduit les litiges avec les fournisseurs et 
améliore la fiabilité de la date de réception – améliore la productivité des réceptions 

6. Auto facturation Réduit les litigies factures – réduit les cycles de paiement 

1. Cockpit and gestion des exceptions Vue Globale – Priorisation des tâches - Permet de se focaliser sur les problèmes à résoudre 
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AirSupply® : “Transactional” Collaboration 
A completely integrated process 

Commandes 
Prévisions 

Kanban  
Juste à Temps 

VMI 
VMI consigné  

  

Avis d’Expédition 
Réception 

Logistique 

BoostAeroSpace - AirSupply 

C
lie

n
ts

 

Fo
u

rn
is

se
u

rs
 

Mode 
d’Appro-

visionnement 

Qualité Non Conformité (NCR) 

Indicateurs de  
performances 

Collaboration OTD 

(On Time Delivery) 

Comparaison des 
prévisions 

S2 2011 2013 2014 

Direct 

 Shipment 

2012 

Auto facture 
Paiement 

facture 

2015 
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AirSupply® : Un référentiel unique entre le client et le fournisseur 

14 

Vue Clients Vue Fournisseurs 

Meilleure compréhension 
mutuelle 
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AirSupply® : Summary My Workspace 

AirSupply®  
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AirSupply® : Configuration My Workspace 

AirSupply®  
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AirSupply® : Configuration My Workspace 

AirSupply®  
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Savings brought by AirSupply® collaboration, exc. VMI 
(BoostAeroSpace benchmark) 

65 to 70% on stocks through 
OTD and lead time, due to 
collaboration on forecast 

30 to 35% through 
productivities 

Collaboration on 
forecast, exception 

management 

Total 
savings 

Despatch & 
Receipt  

activities 

Stocks 
reduction 

15 – 20% 

10 – 15% 

5 - 10% 

65 – 70% 

Forecast & 
Order 

activities 

Other productivities / 
New functionalities  

Integrated supply chain 
information 

Productivities 

OTD and 
Lead time 
reduction 

Most savings result in the stocks improvement, they’re brought by collaboration on forecast 
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AirSupply® worldwide customer base* 

1 

22 

9 

2 

2 

1 

• Bases of 38 AirSupply customer entities 
• Last update November 2014 

1 
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AirSupply® worldwide supplier base* 

167 

411 

197 

124 

35 

30 

23 

14 

• Bases of 1027 AirSupply suppliers 
• Last update November 2014 

5 

12 
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Enjeux de la collaboration PLM pour l'industrie  
Aerospace & Defence  objectifs AirDesign®  

 Enjeux de la collaboration PLM dans l'industrie Aerospace & Defense 
– Développer des programmes internationaux avec toute l'entreprise étendue 

– Fournir des outils de gestion de configuration au sein de la Supply Chain 

 

 Les " Plateaux Virtuels privés " (A350, B787, F7X, F5X) ont déjà apporté des innovations majeures 
– Partage de la Maquette Numérique par les partenaires 

– Intégration des contraintes de production et de support dès la phase de conception 

–  réduction des cycles et des coûts (jusqu'à 50%), amélioration de la qualité 

– Mais aussi des limitations :  

• Limités aux Donneurs d'Ordre avec quelques coopérants 

• Monoprogrammes 

• Non interopérables 

 

 Objectifs AirDesign : objectifs des " Plateaux Virtuels privés", plus 
– Interopérabilité entre des systèmes PLM hétérogènes grâce aux standards 

– Suppression des environnements spécifiques dédiés à chaque client 

– Collaboration possible entre tous les acteurs de la Supply Chain, DO -Rangs 1, Rangs 1 - Rangs 2,  etc. 

– Accès des PME aux technologies numériques  progression dans la chaîne de la valeur 

 

 AirDesign, utilisable par toute la Supply Chain, multi-programmes, interopérable (standards)  
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AirDesign® a vision, an incremental implementation 

Gateway Gateway 
Transport 

&  End User Portal Web 

browser In
te

rn
al

 P
LM

 

In
te

rn
al

 P
LM

 

Web 

browser 

Orchestration  

Catia 

plug-in 

Catia 

plug-in 

PLM synchronisation & Subscription 

(Collaboration upon Product Structure) 

Added value PLM function  

e.g.Co-revues,  Library sharing 

Adminis

tration 

Farm of Services 

C
on

ve
rt

or
 

Q
ch

ec
ke

r 

A
ck

nn
ow

. 

A
pp

ro
va

l 

…
 

Adminis

tration A
uj
ou

rd
’h
ui

 
A

 v
en

ir
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 PLM HUB  

@ 

FTP Server 

OEM 

1 
Data Preparation 

Use of standards : no impact on 
customer’s PLM systems 

Product structure Initialization 
on the Hub 

2 

Secured dedicated workspace 
for PLM Data.  

Data encrypted, uploaded on the Hub and decrypted 
3 

Security (Strong Authentication, Encryption) and 
traceability of the exchanges 

AirDesign® – Collaboration Scenario Example Step 1 
OEM uploads the aircraft on the Hub for design in context 

23 
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 PLM HUB  

@ 

FTP Server 

OEM 

FTP Server 

Partner 1 

7 Design in context 

Navigation the Hub 
Request  

Context Delivery 
4 

Data encrypted, 
downloaded and 
decrypted 

5 

6 Data integrated into xPLM 
(DS, PTC, UGS, …) 

AirDesign® – Collaboration Scenario Example Step 2 
Partner downloads the nose and designs the landing gear 

24 
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 PLM HUB  

FTP Server 

OEM 

FTP Server 

Partner 1 

Request Design Delivery 
@Hub 

9 
@ 

8  Data Preparation 

AirDesign® – Collaboration Scenario Example Step 3 
Partner uploads the landing gear on the Hub 

Data encrypted, 
uploaded on the Hub 
and decrypted 

10 

+ 

25 
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 PLM HUB  

FTP Server 

OEM 

FTP Server 

Partner 1 

Co-Review @Hub 12 

@ 

FTP Server 
PLM HUB Box  

Partner 2 

Co-Review @Hub 12 

Prepare & Organize 
Design Co-Review @Hub 
Invite Partners 

11 

Co-Review @Hub 12 

AirDesign® – Collaboration Scenario Example Step 4 
The OEM organises a co-review with the involved Partners 

26 
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 AirCollab 

• Plus de 8 000 utilisateurs, plus de 1000 sociétés enregistrées, plus de 200 projets différents. 

• Le GIFAS, l’EASA utilisent AirCollab pour gérer leurs Groupes de travail 

 

 AirSupply 

• 17 sociétés ont déployé avec plus de 1 00 fournisseurs:  

• Airbus Group : Airbus,  Airbus Defense & Space, Airbus Helicopter, Aerolia, Premium Aerotech 

• Safran Group : Aircelle , Labinal , Turbomeca  

• ATR, Dassault Aviation,  Daher, Liebherr, Matrium, MBDA, Potez, Thales, Zodiac Aerospace 

• Nous avons bon espoir d’annoncer des nouveaux membres très prochainement 

 

 AirDesign est opérationnel depuis juillet 2014, en cours de déploiement 

Un  déploiement  très rapide : l'ambition devient réalité  

27 

AirSupply, AirCollab et bientôt AirDesign deviennent les standards de fait de notre industrie 

Notre ambition initiale devient une réalité. 
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 Vision, ambition  

 

 Les services BoostAeroSpace : AirCollab, AirSupply et AirDesign 

 

 Les 2 pierres angulaires de BoostAeroSpace : Sécurité et Standards  

 

 Gouvernance, business model  quels enseignements pour les autres filières ? 

 

 

Vous présenter BoostAeroSpace 

28 
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Security – Adapted to Aerospace & Defence projects 

Secured 

Hosting  

 Secured Architecture, Encrypted 
flows, Data segregation, 

 Trusted Service Providers 

 Hosted in  critical applications 
data centers 

 100% 
PRIVATE CLOUD OF  

THE EUROPEAN 
AEROSPACE & 

DEFENCE INDUSTRY 

 

 CSO’s of Funding companies 

 Enforce Security policy 

 Audit & Monitor Service Providers 

 

Security 

Management 
Authority 

(SMA)  



© 2012-2013 BoostAeroSpace 

• Mandatory pour l’interopérabilité et l’intégration numérique de l’entreprise 
étendue 

• Seule façon d’harmoniser les modes de collaboration 

• Investissement permettant le Leadership sur les standards internationaux 

Compétitivité et standards 

• Vecteur de diffusion des standards 

• Propagation des « best practices » dans toute l’industrie 

Le Hub BoostAeroSpace  

• SCM: BoostAero XML, standard international de l’industrie A&D 

• PLM: STEP AP242, standard commun international aéro-auto, porté par l’AFNeT 

• Security: SAML & TSCP, standards internationaux 

Processus et infrastructure 

Des standards internationaux multisectoriels  

30 Fer de France  -  22 mars 2016  
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 Vision, ambition  

 

 Les services BoostAeroSpace : AirCollab, AirSupply et AirDesign 

 

 Les 2 pierres angulaires de BoostAeroSpace : Sécurité et Standards  

 

 Gouvernance, business model  quels enseignements pour les autres filières ? 

 

 

Vous présenter BoostAeroSpace 

31 
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20% 

20% 

20% 

20% 

20% 

Our shareholders 
Joint Venture for the European Aerospace competitiveness 

32 
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Gouvernance : le ''Triangle contractuel'' entre BoostAeroSpace, 
les clients, et les fournisseurs de services 

BoostAeroSpace Circle of Trust BAS 
Security 
Policy 

BoostAeroSpace Business Value 
Business Development  
Circle of Trust,  
 Issues & Change Management,  
Security Policy ,  
New versions specification and 

funding, User groups animation,  
Deployment coordination   

Service Providers 

Fournisseurs 

mondiaux 

5 Hub founders 

Other Hub customers 
: other OEMs, Tier 1, 

…  

Clients européens 

Service 
Providers 
Services 
Support 
Warranties 
Liability 

B
u

y,
 S

u
p

p
ly

, 
 

C
o

lla
b

o
ra

te
 

Frame 
Contract 

Subscription 
Contract 

Run Mode 
Contract 

Online 
Collaboration 

  

AirCollab® 
 
 

Product Lifecycle 
Management 

  

AirDesign® 
 
 

Supply Chain 
Management 

  

AirSupply® 

33 

Airbus 
Dassault 
Aviation 

EADS Safran Thales 

Recurring Costs 
AirCollab :  20-200 K€/an 
AirDesign : 20-200 K€/an 
AirSupply : 50-5000 K€/an 

Recurring Costs 
AirCollab :  0 €/an 
AirDesign : 0 €/an 
AirSupply : 420€/an/client 

Non Recurring Costs 
AirCollab :  100 K€/an 
AirDesign : 700 K€/Kan 
AirSupply : 1500 K€/an 

Coût annuel depuis 2012 : 10 M€, pour un Chiffre d’Affaires des 5 fondateurs d’environ 100 Mds €  
  Coût 0,01% du CA total  Retour sur investissement extrêmement important 
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 Un fort sentiment de Communauté de destin entre les 
industriels, bien qu’ils puissent être dans certains cas 
concurrents, et pas seulement partenaires 

 

 Un groupe de 5 Fondateurs (Airbus,Dassault Aviation, EADS, 
Safran, Thales) prêts à investir conjointement sur la durée : 

– 2 années de développement    
 11 M€ d’investissement initial, 2 à 3 M€ chaque année 

– Engagement pour les 3 premières années d ’exploitation 
 10 M€ de récurrent annuel 

 

 Une vision et des intérêts stratégiques communs, des 
objectifs ambitieux, les meilleures pratiques, des principes 
fair de gouvernance et de financement, y croire et 
persévérer … 

 

 Une implication des Présidents des 5 Fondateurs pour 
arbitrer, confirmer la direction, aplanir les difficultés …  

BoostAeroSpace innovation de rupture pour l’aéronautique :  
les conditions du succès 

Cette Communauté de destin 
s’est incarnée dans  

le GIFAS  
qui a été soutenu par l’AFNeT 
et ses experts spécialisés dans 

les standards  

34 

"Ils ne savaient pas que c'était impossible,  
donc ils l'ont fait" (Marc Twain) 
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Comment augmenter la compétitivité de la supply chain 
Aerospace & Défense : 2 programmes complémentaires 

  

BoostAeroSpace : Un « Hub Electronique » permettant l’échange d’information entre DO/Tiers1/Tiers2: 

 - Commandes/Appel de Livraisons,…  « AirSupply » (1400 PME connectées) + AirConnect 

 - Autres documents (lettre, présentation,…)  « AirCollab » 

-  Plan, 3D, Nomenclatures  « AirDesign » 

GIFAS Performance Industrielle: des actions d ’amélioration de la performance de la « Supply Chain »  

suivant 2 axes  600 PME déjà mobilisées, via des « grappes » portées par des donneurs d’ordre 

 - adéquation charge/capacité 

 - amélioration de la performance opérationnelle (OTD, OTQ) 

2 projets  

complémentaires 

35 

 


